
 

 

 

 
 
SparePartsNow GmbH  
Place of business: Aachen, Court of jurisdiction: Aachen, Commercial Register No.: HRB 24519, Identification No.: DE DE339992260  
Managing Director: Dr. Christian Hoffart, Sebastian Kleinschmager 
Bank details: FYRST - Angebot der Deutsche Bank AG, IBAN: DE94 1001 0010 0955 5281 09, BIC: PBNKDEFF 

 
 

Kommunikationspaket für Partner – Textvorlagen 
 
 
Herzlich willkommen bei SPAREPARTSNOW. Wir freuen uns sehr, Sie als Partner an Bord zu 
haben. Um Ihnen einen optimalen Start zu ermöglichen und Ihr Angebot auf unserer Plattform 
schnellstmöglich zu verbreiten, haben wir für Sie im Rahmen eines Kommunikationspakets, 
verschiedene Textvorlagen zusammengestellt. Gerne können Sie diese nach Ihren Wünschen 
und Anforderungen anpassen. 
 
 
• „Durch die Zusammenarbeit mit SPAREPARTSNOW können wir unseren Kunden nun 
auch einen digitalen Kanal für den Einkauf von Ersatzteilen bieten. Sie erhalten das benötigte 
Ersatzteil schnell, zuverlässig und zu günstigen Konditionen, die wir im Direktverkauf an sie 
weitergeben können.“  
 
• „Mit SPAREPARTSNOW steht uns ein Vertriebskanal zur Verfügung, den wir ohne 
Risiko und Kosten sofort nutzen können. SPAREPARTSNOW hat uns in jeder Phase des 
Onboarding-Prozesses optimal unterstützt und bietet auch im weiteren Verlauf der 
Zusammenarbeit umfangreiche Hilfestellungen und Leistungen, um den Erfolg unserer 
Produkte auf der Plattform sicherzustellen.“  
 
• „Für uns ist die Zusammenarbeit mit SPAREPARTSNOW ein echter Gewinn. Wir 
erreichen unsere Kunden über die Plattform sehr schnell und einfach. SPAREPARTSNOW 
entlastet uns von allen organisatorischen Aufgaben und schließlich profitieren mit direkten 
Verkaufserfolgen von Multiplikatoreffekten, die sich aus der Bekanntheit aller im 
SPAREPARTSNOW -Netzwerk zusammengeschlossenen Herstellern ergeben.“   
 
• SPAREPARTSNOW bietet uns in vielerlei Hinsicht Vorteile. Einerseits profitieren wir von 
dem Netzwerk verschiedener Hersteller, die den Marktplatz für die Abnehmer interessant 
machen, andererseits öffnen wir mit einem digitalen Vertriebskanal weitere Chancen, unser 
Ersatzteilgeschäft auszuweiten. Risiko, Organisationsaufwand und Kosten sind niedrig.“   
 
• [Unternehmen] sieht in der neuen Plattform Mehrwert für sich und seine Kunden. „Von 
der neuen Plattform profitieren alle: Unsere Kunden mit schnell verfügbaren Ersatzteilen zu 
exzellenten Konditionen sowie einem einfachen und transparenten Bestellprozess, wir von 
einem zusätzlichen Vertriebskanal, den wir ohne Risiko, Aufwand und Kosten bedienen können. 
Darüber hinaus partizipieren wir mit direkten Erlösen vom Erfolg der Plattform.“  
 


